
OFFRE DE STAGE
Développement  Commercial

ClicRDV (http://www.clicrdv.com) est un éditeur de logiciel, spécialisé dans la gestion  
et la prise de RDV par Internet. Sa clientèle couvre toutes les professions nécessitant une  
prise de rendez-vous (médecins, salons de coiffure, centre de soins, comptables, …) : un 
marché de 500 000 professionnels en France !

Profil recherché

• Ecole de commerce : stage de 2ème ou 3ème année ou  césure
Esprit d'initiative, aisance relationnelle, dynamisme, conscience professionnelle, sens du 
contact, et implication sont autant de qualités que nous attendons de vous. Vos capacités 
d’innovation et de proposition seront également très appréciées. 

Une maîtrise de l'outil informatique est indispensable. 

Missions

Après une initiation à notre produit et à notre système de distribution, vous choisissez 
votre secteur puis démarchez en commun avec nos équipes de vente, vous constituant 
ainsi votre propre portefeuille clients. C’est ensuite en toute autonomie que vous pouvez 
effectuer  sur  le  terrain  vos  déplacements  clientèle  et  commercialisez  notre  suite 
logicielle, et en assurez le SAV, la relation client…

Vous réfléchirez également avec nous aux nombreuses opportunités de développement 
de ClicRDV sur le plan commercial et marketing.

Durée / lieu / rémunération

Stage conventionné d’une durée minimum de 6 mois

Offre valable tout au long de l’année.

Vous serez basé dans nos bureaux parisiens.

Rémunération attractive : Fixe + commissions

Apports pour le stagiaire

Rejoignez l’équipe dynamique d’une start-up pour travailler dans un cadre professionnel, 
motivant, agréable, et de façon autonome.

• Connaissance du Hors Domicile, confrontation au « terrain »
• Vision globale du fonctionnement d’une structure Internet commerciale + marketing
• Intégration  comme  un  collaborateur  à  part  entière  dans  une  équipe  jeune  et 

dynamique.
• Apprentissage de la gestion complète de dossiers opérationnels  
• Approche du Management non hiérarchique
• Possibilités d’évolution et d’intégration de l’équipe en cas de réussite.
Envoyez votre CV et lettre de motivation par e-mail à :

          Pierre Grateau�pierre.grateau@clicrdv.com

06 64 69 79 36�0
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